
 
 
 
 
 

De Wereldwijde AED-markt  
Een Kansrijke Groeisector 

De markt in cijfers 

De wereldwijde markt voor AED’s (Automated External Defibrillators) wordt geschat op 
ongeveer €3 miljard per jaar. Europa beslaat hiervan zo’n 15% (circa €500 miljoen, of 
450.000 AED’s per jaar), terwijl de VS goed is voor ongeveer 20%. De jaarlijkse groei in deze 
sector bedraagt al jarenlang 10%, met een versnelling in de afgelopen jaren. 

Bronnen: 

●​ https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/external-defibrillator-m
arket-100949 

●​ https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/external-defibrillators-mark
et-report 

●​ https://www.gminsights.com/industry-analysis/automated-external-defibrillator-ma
rket 

 
(AED staat voor Automated External Defibrillator) 

De markt in het Verenigd Koninkrijk omvat naar schatting 45.000 AED’s per jaar. Met ons 
huidige volume in de UK van 250 AED-abonnementen per maand hebben we daar nu 
een marktaandeel van 7%. Als we deze prestatie kopiëren naar andere Europese landen 
waar we actief zijn, kunnen we jaarlijks minimaal 30.000 AED-abonnementen realiseren.  

https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/external-defibrillator-market-100949
https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/external-defibrillator-market-100949
https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/external-defibrillators-market-report
https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/external-defibrillators-market-report
https://www.gminsights.com/industry-analysis/automated-external-defibrillator-market
https://www.gminsights.com/industry-analysis/automated-external-defibrillator-market


 
 
 
 
 

 
Waarom onze markt blijft groeien 

Een ander aanbod stimuleert de vraag 

Naast de bestaande markt, creëren wij nieuwe vraag. Veel particulieren en mkb-bedrijven 
hadden voorheen geen AED, simpelweg omdat de aanschaf en het onderhoud als een 
drempel werd gezien. Ons abonnementsmodel neemt alle barrières weg, waardoor 
nieuwe groepen toegang krijgen tot een AED. Dit principe zagen we eerder succesvol bij 
initiatieven zoals www.buurtaed.nl. 

Bewustwording als grootste groeifactor 

De vraag naar AED’s groeit vooral door toegenomen bewustwording. 

●​ Het aantal geregistreerde hartstilstanden is de afgelopen jaren sterk gestegen, 
sterker dan voorheen. 

●​ De media-aandacht voor reanimatie en AED’s neemt toe. 
●​ Nationale hartstichtingen voeren steeds intensievere campagnes om AED-gebruik 

te bevorderen. 

http://www.buurtaed.nl/


 
 
 
 
 
Wetgeving: Een versnelling in zicht 

Hoewel er nog te weinig wettelijke verplichtingen zijn, zien we een duidelijke trend 
richting meer regelgeving. Steeds meer regio’s in Europa schrijven AED’s voor in 
openbare en zakelijke omgevingen. Dit proces zal de komende jaren versnellen. 

Nederland als voorbeeld: van 6-minuut zones naar 3-minuut zones 

Nederland heeft als enige land in Europa 6-minuut zones in het hele land gerealiseerd. 
Dit heeft geresulteerd in een overlevingskans van 28%, het hoogste in Europa, terwijl dit in 
de rest van Europa onder de 10% ligt. 

Als we dit concept doorontwikkelen naar 3-minuut zones, kan de overlevingskans stijgen 
naar 70-75%. Dit vereist zes keer zoveel AED’s in Nederland alleen al. Nederland heeft nu 
al de meeste AED’s per inwoner in Europa. Aangezien dit model zich verspreidt naar 
andere landen, versnelt de groei van de markt. 

 



 
 
 
 
 
De kans binnen de particuliere en mkb-markt 

Philips heeft een onafhankelijk onderzoek laten uitvoeren naar de marktpotentie van 
AED’s in deze sector. De conclusies uit dit rapport bevestigen de enorme latente vraag en 
de behoefte aan een toegankelijke AED-oplossing. 

De AED-markt is niet alleen een stabiele groeisector, maar ook een markt waarin 
regelgeving, bewustwording en toegankelijkheid steeds belangrijkere rollen spelen. Dit 
biedt unieke investeringskansen met duurzame, langetermijnrendementen. 
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